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Rechenkiinste. Die Banker miihten sich redlich bmm Hantleren mit Steuer und Inflatu::-n

Die Last mit der Luicke

Alle reden vom Rentenloch, aber kaum einer kennt es. Auch Berater haben ihre liebe

Miihe, es zu orten. Der Report einer Mutter auf der Suche nach ihrem Vorsorgebedarf.

erverprobleme. Ausgerechnet heute.

Nicht einmal ihren Terminkalender
kénne sie einsehen, sagt die Bankerin,
ganz zu schweigen von der Beratungs-
software. Nervositit macht sich breit.
Dann ziickt die sportlich-quirlige Vierzi-
gerin auf der anderen Seite des Schreib-
tisches doch beherzt Papier und Stift.
»Mal sehen, wie weit wir das Problem
auch ohne Computer in den Griff
bekommen. Sie mochten also etwas fiir
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Ihre Altersvorsorge tun!" Lob schwingt
mit im Satz — und eine Menge Elan.

Mit Blick auf das drohende Renten-
desaster sei sie entschlossen zu sparen,
unterstreicht die potenzielle Neukundin.
Die Frage sei nur: Wie viel muss es sein,
um im Alter den heutigen Lebensstan-
dard zu halten? Die Kundin dimpft die
Stimme. In der Schalterhalle soll nicht
jeder mitbekommen, dass sie mit ihrer
neunjihrigen Tochter allein lebt, dass sie

in Teilzeit rund 2500 netto verdient und
bereits eine Lebensversicherung besitzt,
die mit 65 fillig wird. Im Alter will sie
iiber 2000 Euro im Monat verfiigen. Die
Kundin endet: ,Meine Rente wird dafiir
kaum reichen. Wie viel fehlt mir noch?“

Die Frage drangt sich auf, findet die
berufstitige Mutter. Nur: Wie soll man
das berechnen? Der Rat von Experten ist
gefragt. Dafiir hat sie sich heute freige-
nommen — und investiert einen Tag bei
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drei Beratern. Einen Tag fiir die Fahn-
dung nach der Rentenliicke. Das scheint
ihr nicht zu viel.

Da sitzt sie nun auf dem Besucherstuhl
am Sparkassenschreibtisch, gleich im
Riicken der verbindlichen Dame an der
Infotheke. Kaffeedurst. ,,Sie kiinnen auch
freiwillig in die gesetzliche Rentenversi-
cherung einzahlen®, iiberrascht sie ihr
Gegeniiber. ,Dafiir gibt es Steuerver-
giinstigungen.” Eine halbe Drehung mit
dem Biirostuhl, Blicke auf den Flachbild-
schirm, ein paar Mausklicks — vergeblich.
Immer noch kein Zugang zum Server.
Die Kundin schaut verstohlen auf die Uhr.
Schon eine Viertelstunde hier und noch
keinen Schritt weiter. Die Rentenliicke?

Zahlenspiel. Schwer zu sagen. Die Be-
raterin betrachtet ihre Aufzeichnungen,
schiittelt den Kopf. ,,Wie viel Rente Sie
mal haben werden, steht in den Sternen.”
Mit 1700 Euro im Monat rechne sie nach
ihrer Renteninformation aber schon,
sagt die Kundin — und erntet einen skep-
tischen Blick. Inklusive der monatlichen
Zahlungen aus der Lebensversicherung
sei dies vielleicht realistisch. Der Ein-
fachheit halber kénne man das ja mal
durchspielen: ,Wenn 5ie 1700 Euro mo-
natlich haben, aber 2000 Euro brauchen,
dann bleibt eine Liicke von 300 Euro.”

Die Kundin méchte im Boden versin-
ken. So einfach ist das? Wie peinlich.
Stopp! Da ist ja noch die Sache mit der
Steuer, fillt der Sparkassenfrau ein.,,Das
miissen wir bedenken, auch Thre Rente
wird ja besteuert.” Ein Kollege, sagt sie,
wisse mehr. Also Ortswechsel, Sachen
packen und hinein ins Einzelbiiro. Im-
merhin, hier ist man unter sich. Aufler-
dem funktioniert die Verbindung zum
Server. Ein Banker um die 30 schiittelt
der Kundin die Hand. ,,Sparkassenfach-
wirt” steht auf der Visitenkarte. Die Kol-
legin schildert das Problem mit der Ren-
tenliicke und der Steuer.

Die beiden beraten. Besteuert werde
doch nur der Ertragswert, fabulieren sie,
und wo denn die Rentenbesteuerung
2028 angelangt sei: ,Liegt die dann schon
bei 80 Prozent?™ PC und Taschenrechner
helfen. Erstes Ergebnis: ,,Unter Beriick-
sichtigung von Steuer und Krankenver-
sicherungsbeitrigen fehlen Thnen mit 65
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Weitere Infos und den aktuellen

Verkaufsprospekt erhalten Sie bei Threm Berater oder unter 069 /9 20 50 200, www.frankfurt-trust.de
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-Aktien und dem einzigartigen ,BMR+"-Investmentansatz bringt der FT Europa Dynamik Fonds

mehr Power in Ihr Depot — und gehért damit zu den erfolgreichsten Fonds seiner Klasse.

Mit dem Potenzial von Europa

Jahren monatlich rund 360 Euro®, sagt
der Experte. Aha.

»Wenn Sie auf Nummer sicher gehen
wollen, empfiehlt sich eine private Ren-
tenversicherung®, sagt seine Kollegin.
Die Riester-Rente lohne sich bei ithrem
Verdienst und nur einem Kind nicht.
Den Erkldrungen iiber die steuerlichen
Vor- und Nachteile verschiedener Vor-
sorgeprodukte kann die Kundin nicht
folgen. Ob man denn nicht auch an die
Inflation denken miisse, wirft sie ein. Die
Banker tauschen Blicke: Ja, da sei etwas
dran. Aber wie solle man vorhersagen,
wie sich die tiber 22 Jahre entwickeln
werde? ., Ich mache mir darum wirklich
Sorgen®, insistiert die Kundin.

Bestiirzte Gesichter, einsichtiges Kopf-
nicken, Griff zum Taschenrechner. ,,Mi-
nus zwei Prozent, oder?", fragt der Spar-
kassenfachwirt seine Kollegin. Die nickt.

»Dann rechnen wir der Einfachheit halber
mal mit 20 Jahren®, sagt der Banker. Vier-
mal zihlt er mit den Fingern seiner linken
Hand durch, 20-mal tippt die rechte die
Formel: ,1700 minus zwei Prozent.” Er-
gebnis: ,Bei einer Inflationsrate von zwei
Prozent wiren 1700 Euro Monatsrente in
20 Jahren noch 1335 Euro wert.” Der
Sparkassenfachwirt klingt erschiittert.
Und was heifit das fiir die Rentenliicke?

»Nach Abzug aller Abgaben rund 900
Euro.” Aha. Die Empfehlung: eine private
Rente mit 500 Euro Monatsbeitrag.

»1Die Berechnung der Rentenliicke ist rei-
ne Finanzmathematik auf Basis langfristi-
ger Annahmen. Das gelingt nur mit einer
Software®, sagt Robert Hiotoglou, zertifi-
zierter Finanzplaner der Kilner MVB
Finanzkonzept. Rund 2250 Euro monat-
lich hat die Kundin im Alter nach seiner
Kalkulation aus gesetzlicher Rente und be-
stehender Kapitalpolice. Sie bendtigt aber
rund 3100 Euro. Das entspricht im Jahr
2028 etwa den gewiinschten 2000 Euro
heutiger Kaufkraft. Hiotoglou: . Ergibt eine
monatliche Liicke von knapp 850 Euro.”

Der zweite Termin am Tag fihrt zum
Versicherer. Die Empfangssekretirin er-
wartet die Kundin. ,Einen kleinen Augen-
blick, Sie werden gleich abgeholt.” Schon
erscheint ein sympathischer Fiinfzi- »
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Rentenkiinste. Der Versicherer empfahl private Renten als Patentrezept.

ger im Gang—und fiithrtsie ins freundlich-
gediegene Biiro mit geschwungenem

Schreibtisch und kunstledernen Stiihlen.
Geprotzt wird nicht. Er sei der Spezialist

der Reprisentanz in Sachen Altersvorsor-
ge, sagt der Mann. ,Damit Sie wissen, mit

wem Sie es zu tun haben.”

Wo denn der Schuh driicke, will der
Versicherungsspezialist wissen. Sie wolle
ihre Rentenliicke kliren, trigt die Kun-
din vor. ,,Spannend", findet er das. Eine
Stunde werde die Berechnung dauern. Er
startet am PC den hauseigenen Renten-
planer. Er selbst habe vor Jahren in Im-
mobilien investiert, erzihlt er freimiitig:
»Das eigene Haus wiirde ich immer wie-
der kaufen, aber die beiden vermieteten
Hiuser? Nein danke. Zu viel Arger, zu
viel Aufwand. Eines habe er bereits wie-
der verkauft, ohne Gewinn iibrigens.

Inzwischen ist der PC so weit. Die Da-

Anzahl der Gehilter. Der Blick der Kun-
din fillt auf die Mineralwasserflasche
neben der Tastatur. Jetzt ein Glas Wasser.
Doch das Programm will gefiittert wer-
den. Es folgt die Frage nach ihrer Kapi-
tallebensversicherung. ,,Jetzt bin ich ge-
spannt.“ Das Ergebnis: ,Alles in allem
kénnen Sie 2028 mit monatlich 2108,26
Euro rechnen® liest der Berater vom
Bildschirm ab. ,Fehlen zu dem, was Sie
heute haben, genau 581,26 Euro.” Aha.
Papierkram. Was sie tun solle, um
diese Liicke zu schlieffen, will die besorgte
Kundin wissen. Der Experte beruhigt:
»,Mit einer privaten Rentenversicherung
sind Sie auf der sicheren Schiene.” Und
darauf komme es ja bei der Altersvorsor-
ge an. ,Da bin ich ganz konservativ.” Ak-
tien oder Fonds zu kaufen, sei doch eher
~was zum Zocken®, Er selbst habe fiir die
beiden Stshne auch eine Rentenversiche-

tenabfrage startet: Geburtsdatum, Fami- rung abgeschlossen. ,Ich gehe Ihnen die
lienstand, Kinder, Bruttoverdienst und  Ausdrucke holen, da kann man die Zah-
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len besser nachvollziehen®, sagt der Bera-
ter und kommt mit viel Papier zuriick.
Die Stimmung ist gelést. Der Mann
erliutert den Tarifvorschlag ,,Privatren-
te” Punkt fiir Punkt. Am Ende steht: Fiir
monatlich 300 Euro Beitrag gibts im Al-
ter rund 570 Euro extra. ,Die Restliicke
von elf Euro ldsst sich verschmerzen.”
Auflerdem gebe es ja auch noch die Ries-
ter-Rente: ,,Die lohnt sich immer.” Dazu
habe er selbst ein Merkblatt entworfen,
sagt der Familienvater stolz.,,Lesen Sie es
sich zu Hause in Ruhe durch. Das kon-
nen Sie dann ja noch zusitzlich machen.”
Die Kundin ist beruhigt. 300 Euro mo-
natlich liefen sich schultern. Und nur
eine Police. Das klingt iibersichtlich.

Das sei das Problem, urteilt Finanzpla-
ner Robert Hiotoglou. Er héilt die Empfeh-
lung, die Rentenliicke mithilfe eines ein-
zigen Produktes zu schlieflen, fiir fatal.

»Eine Vorsorgestrategie mit verschiedenen

Produkten ist das A und O jeder Vorsorge”,
sagt Hiotoglou. Gerade die Streuung sei
wichtig, um das Risiko zu reduzieren. Viele
Anbieter verkauften lediglich hauseigene
Produkte, statt zundichst eine individuelle
Anlagestruktur zu erstellen.

Es ist Nachmittag, als der dritte und
letzte Termin ansteht — bei einem Finanz-
vertrieb. Die Biiroriume im zwolften
Stock erreicht nur, wer sich im Foyer per
Touchscreen und telefonischer Standlei-
tung anmeldet. ,Aufzug B tiént es ble-
chern aus dem Lautsprecher. Am Emp-
fang oben die Bitte um etwas Geduld.
JKann ich Thnen etwas zu trinken anbie-
ten?“ Unbedingt. Kurz darauf erscheint
der Berater in der offenbar obliga-
torischen Kombination aus nacht-
schwarzem Anzug, weiflem Hemd und
Streifenkrawatte. So laufen hier alle rum.

Strichmannchen. Er sel von Haus aus
Banker, stellt sich der Mann Mitte 30 vor,
und habe sich stetig fortgebildet. Er ist
von seinem Job iiberzeugt: Hier kénne er
individueller und unabhingiger beraten
als bei einer Bank. Das macht viel Arbeit,
sagen seine miiden Augen mit den dunk-
len Schatten. Die Besucherin schildert ihr
Anliegen: die Rentenliicke. ,Dazu kom-
men wir spéter, sagt er — und zeich- »
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Zeichenkiinste. Der Finanzvertrieb fiillte den Vorsorgetopf mit einer Riester-

Altersvorsorge-Check

Der neue Internetrechner auf Capital.de schafft Ubersicht iiber
bereits vorhandene und zusétzlich notwendige Riicklagen.

Wie groR die persénliche Finanzliicke
in 30 Jahren sein wird, vermag heute
niemand exakt zu berechnen. Der
neue Altersvorsorge-Check von Capital
und dem Finanzdienstleister MLP lie-
fert aber Anhaltspunkte dafir, in wel-
cher Héhe weitere Riicklagen - auf
Basis heutiger Rechtslage - nétig sind.
Zudem zeigt er, welchen Einfluss Fak-
toren wie Zins, Inflation und Steuern
haben. Ein 15-Minuten-Schnell-Check
bietet eine erste Orientierung. Fiir die
Detailanalyse sollten sich Interessenten
gut 45 Minuten Zeit nehmen. Die Da-
ten lassen sich Gbrigens anonym spei-
chern und jederzeit wieder abrufen,
Das Programm hat drei Komponenten:
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% Vorsorgeziel. Uber welches Ein-
kommen wollen Sie im Alter verfiigen?
Das Tool berechnet, welche Summe
Sie dafiir - inflationsbereinigt - spéter
tatsdchlich brauchen.

< Vermogensstand. Wie viel besitzen
Sie bereits? Das Tool schétzt lhre ge-
setzliche Rente, erfasst betriebliche wie
private Vorsorge und berechnet, wie
viel nach Abzug von Steuern bleibt.

< Vorsorgeliicke. Wie viel fehlt [hnen
noch, um das gewiinschte Einkom-
men im Alter zu sichern? Und vor
allem: Wie viel miissen Sie monatlich
zuriicklegen, um diese Liicke zu fiillen.
Den Altersvorsorge-Check finden Sie
unter http://avcheck.capital.de

budget@capital.de

net fiinf Strichmidnnchen auf ein Blatt
Papier: Das sind die Arbeitnehmer, die
frither einen (Strichminnchen-)Rentner
finanzierten. Es folgen zwei weitere fiir
die Zahl derer, die dies kiinftig schultern
sollen.

Ein Bild sagt mehr als Tausend Worte.
Der Berater setzt auch das Prinzip priva-
ter Finanzstréme optisch um: Ein Topf
fiir den Konsum, einer fiir die kurzfristige
Absicherung, einer fiir den Vermdgens-
aufbau, ein letzter fiir die Vorsorge. Nach
30 Minuten Nachhilfe in Finanzplanung
kommt er zur Sache. Um die Rentenliicke
zu berechnen, miisse man die Inflation
bedenken: ,,Das Geld wird in 22 Jahren ja
deutlich weniger wert sein als heute.” Er
werde in Ruhe rechnen und das Ergebnis
beim nichsten Termin vorlegen.

Zwei Tage und ein Wochenende spiter
sicht man sich wieder. Der Berater bringt
Kaffee und die Berechnungen. ,lhre ge-
schitzte Versorgungsliicke: 521 Euro®,
steht da schwarz auf weiff. Aha.

Diese Liicke lasse sich mit einer Riester-
Rente leicht ausgleichen, sagt der Berater.

wStaatliche Forderung und persénlichen
Steuervorteil eingerechnet, erreichen Sie
schon mit 100 Euro netto monatlich IThr
Sparziel.“ Weitere 250 Euro, empfiehlt er,
kénnten in Fonds flieffen.

LDas kann nur ein Missverstiindnis sein”,
sagt Hiotoglou. Auch er riit zum Abschluss
eines Riester-Vertrags. Der allein reiche
aber nicht. Seine bittere Wahrheit: Um die
Liickevon anfiinglich 850 Euro zu schlieflen,
miisste die Kundin mindestens 470 Euro
monatlich investieren — besser mehr, um
auch die Inflation in der Rentenzeit aus-
gleichen zu kinnen. Dafiirempfiehlt er den
Mix aus Riester, Lebenspolice, Aktien-,

Die Kundin des Finanzvertriebs ist in-
des begeistert. So, wie sie es verstanden
hat, kann sie mit 100 Euro die Renten-
liicke schlieffen. Das scheint ihr phiano-
menal. Und wenn sie gleichzeitig noch
etwas fiir den Vermogensaufbau tut,
kann sie im Ruhestand sogar prassen.
Wohl zu schén, um wahr zu sein.

Anne Wiktorin
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