Finanzierung & Geldanlage

Unternehmensfinanzierung
Private Darlehen

Private Investoren wiinschen sich sichere Anlagen mit hoher Rendite. Auf der anderen
Seite stehen viele mittelstandische Unternehmen mit Finanzierungsbedarf. Daher wird es
fiir private Investoren interessant, den Mittelstand mit Krediten zu unterstiitzen.

" ie Klagen, dass Darlehen nur

(' schleppend vergeben werden, rei-
en niche ab. So kénnen wichtige
Investitionen nicht getitigt und

Liquidicitsengpisse oftmals nicht iiberbriicke

werden. Wirtschaftsexperten warnen schon seit

Langem, dass dieser Kapitalnotstand nach der

Banken-, Immobilien- und allgemeinen Welt-

wirtschaftskrise ein entscheidendes Hindernis

fiir die Erholung der deutschen Wirtschaft sein
wird. Dies gilt insbesondere auch fiir Uncer-
nehmen, die in einem sich erholenden Markt
ihre Wachstumspline finanzieren wollen.
Wenn Unternehmen in Deutschland ei-
nen Kredit beantragen, brauchen sie zurzeit
einen langen Atem: Das gestiegene Infor-
mationsbediirfnis der Banken fordert auch
von Kredit suchenden mittelstindischen

Unternehmen — dhnlich wie bei publizitits-

pflichtigen Aktiengesellschaften — detail-

lierte und monatliche Zahlenupdates. Die

Erhebung von Zwischen- oder Planzahlen

durch ein erprobtes Erwartungsmanage-

ment ist jedoch fiir viele Mittelstindler in
der Realitit nur schwer umsetzbar und auch
viel zu teuer.

Alternativen zum Bankdarlehen
bleiben gefragt

Daher suchen Mittelstindler hinderingend
nach alternativen Finanzierungsformen.
Auf den ersten Blick scheinen hier Priva-
te Equity, Venture-Capital-Gesellschaften
oder Mezzanine-Finanzierungen als Lo-
sungen naheliegend. Diese Alternativen
haben in der Regel jedoch einen hohen
Preis: Der Unternehmer verzichtet auf ei-
gene Geschiftsanteile und wird nicht selten
iiber Nacht zum Minderheitsgesellschafter.
Wichtige Unternehmensentscheidungen
fillen dann externe Finanzinvestoren oder

Beteiligungsgesellschaften, die dariiber hin-
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aus hiufig extrem hohe Renditen erwarten.
Gerade fiir kurzfristige Uberbriickungsdar-
lehen oder fiir dringend notwendige kleine-
re Investitionen stehen hier Aufwand und
Belastung fiir das gesamte Unternehmen in
keiner Relation.

Als Alternative zu einem klassischen
Bankkredit fiir den Mittelstand hat sich
daher das Darlehen aus privaten Mitteln
entwickelt, was ebenfalls eine lukrative
Anlageform fiir solvente Investoren ist. Im
Gegensatz zu uniibersichdichen Fonds aus
50, 60 oder gar 70 verschiedenen Unter-
nehmen, die Banken gerne privaten Anle-
gern anbieten, wird hierbei ein kontrollier-
ter Kredit an einen realen Betrieb vergeben.
Oftmals lernen sich beide Seiten dabei auch
personlich kennen, was zu einer grofieren
Transparenz fithre.

Bei der Rendite muss der Darlehensgeber
sich nicht auf einen Fondsmanager verlas-
sen. Die Anleger konnen derzeit einen Zins-
satz von etwa acht Prozent erwarten und
die Unternchmen erhalten recht kurzfristig
giinstige Kredite sowie bezahlbare Liquidi-
tit. In der Tat finden private Investoren auf

dem gesamten Finanzmarke selten solch ho-
he Renditen. Dabei kénnen sich die Anleger
zurzeit die Unternehmen quasi aussuchen.

Sicherheiten fiir Investoren

Zum Schutz der privaten Kreditgeber wird
dabei ein Treuhiinder eingesetzt, der die Ver-
wendung der Darlehens- bezichungsweise
Anlagesummen bei den Unternehmen stin-
dig kontrolliert. Als Sicherheiten werden
Lebensversicherungen der Unternehmer,
bewertbare Immobilien oder oftmals auch
Forderungen an seriose Schuldner der Un-
ternehmen, die bereits erwirtschaftet sind,
akzeptiert. Dabei achtet der Treuhiinder stets
darauf, dass der Forderungsbestand immer
hoher ist als die gesamte Darlehenssumme.
Anfallende Kosten fiir den Treuhidnder, wie
die fiir die Mittelverwendungskontrolle
oder die Bestellung der Sicherheiten, trigt
ausschliellich der Darlehensnehmer, also
der Unternehmer.

Dieses einfache Verfahren entlastet das
Management der mittelstindischen Unter-
nehmen, sodass sie sich auf ihr Kerngeschift
konzentrieren kdnnen, und die Investoren

erlangen ein Maximum an Sicherheit. Auch
durch die geringen Laufzeiten, die in der
Regel nicht mehr als zwei Jahre betragen,
ist das Risiko begrenzt und iiberschaubar.
Unternehmer, die sich fiir diese Finanzie-
rungsform interessieren, sollten sich frith
auf die Suche nach privaten Darlehensge-
bern machen, da es noch ein Vermittler-
bezichungsweise Marktvakuum gibt. Es
ist jedoch davon auszugehen, dass sich das
schnell indern wird. [ |
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